
Cabinet SOMMETS
5ŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ŘŜǎ 9ƴǘǊŜǇǊƛǎŜǎ ŘŜ {ŜǊǾƛŎŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ

Mon cabinet fait des affaires

Formation professionnelle

/ŀōƛƴŜǘ ŘΩŀǳŘƛǘ Ŝǘ ŘΩŜȄǇŜǊǘƛǎŜ ŎƻƳǇǘŀōƭŜ

Programme 2009 



Développement des Entreprises de Services

Objectif de la formation

1 journée de sensibilisation au développement 
ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ǇƻǳǊ ǳƴ ŎŀōƛƴŜǘ ŘΩŀǳŘƛǘ Ŝǘ ŘΩŜȄǇŜǊǘƛǎŜ 
comptable.

Tout le savoir faire de notre cabinet concentré 
en 1 journée.

NB : Il est conseiller de compléter cette formation avec les formations 
Ǉƭǳǎ ǎǇŞŎƛŦƛǉǳŜǎ ǉǳŜ ƴƻǳǎ ǇǊƻǇƻǎƻƴǎΦ 9ƴ ŜŦŦŜǘ ƛƭ ǎΩŀƎƛǘ ŘΩǳƴŜ ƧƻǳǊƴŞŜ ŘŜ 
sensibilisation
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1 journée en 4 temps

N м Υ [ΩŀŎŎǳŜƛƭ ŎƭƛŜƴǘ ǇƻǳǊ ƎŞƴŞǊŜǊ ŘŜ ƭŀ ŎƻƴŦƛŀƴŎŜ

N 2 : La stratégie du cabinet

N 3 : Utiliser les outils de communication

N 4 : Optimiser la vente de ses missions

üConfiance
üParcours client
üMéthodologie

üLe marché
üStratégie
üMatérialisation

üPrésentation des 20 outils utiles

ü[ΩŀǇǇǊƻŎƘŜ
üL»équipement commercial
üLe prix
üLa vente
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Contenu pédagogique

¢ƻǳǘŜ ƭΩŜȄǇŜǊǘƛǎŜ ŘŜ ƴƻǘǊŜ ŎŀōƛƴŜǘ ŎƻƴŎŜƴǘǊŞ Ŝƴ м ƧƻǳǊƴŞŜ
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Livrable 1 : le recueil des transparents



Développement des Entreprises de Services

Livrable 2 : [Ŝ ƭƛǾǊŜǘ ΨƭŜǎ ƻǳǘƛƭǎ Řǳ ŘŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘΩ
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[ƛǾǊŀōƭŜ о Υ ƭΩŀƴŀƭȅǎŜ ŘŜ ƭΩŀŎŎǳŜƛƭ ŘŜ ǾƻǘǊŜ ŎŀōƛƴŜǘ 
(sur la base des photos de votre cabinet)

La liste des points à photographier vous est fournie
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[ƛǾǊŀōƭŜ п Υ ƴƻǘǊŜ ƻǳǘƛƭ ŘΩauto-diagnostic
pour aller au-delà de la formation


