Mon cabinet fait des affaires

Formation professionnelle
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Objectif de la formation
| 06:coppement do Envcpries do senicl
1 journée de sensibilisation au developpement
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comptable.

Tout le savoir faire de notre cabinet concentré
en 1 journée.

NB : Il est conselller de compléter cette formation avec les formations
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sensibilisation
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1 journée en 4 temps

S

U Confilance
U Parcours client
U Methodologie

U Le marché
U Strategie
U Matérialisation

U Présentation des 20 outils utiles
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U L»équipement commercial
U Le prix

U La vente
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Contenupedagogique
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Livrable 1 : le recuell des transparents
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Les outils du développeur d'affaires

¥ Sorienter

"¥ Se définir

¥ Se positionner
¥ Vendre

v Pérenniser

Dirigeant de cabinet dsudit et Cexpertise comptable
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(sur la base des photos de votre cabinet)

‘ La liste des points a photographier vous est fournie sonvTs
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pour aller audela de la formation
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